
2024 年 7 月 1 日上午 6 时许，本人在瑞安市莘塍街道操办丧事
过程中，由于电子广告车超标一辆、丧事乐队超过20人，造成丧事扰
民。事后经莘塍街道殡改办教育后，深刻认识到丧事扰民行为的危
害性，现自愿登报检讨，向全市人民道歉。

道歉人：游锡洪
2024年7月4日

丧事扰民道歉

遗失瑞安市革兴

彩印包装有限公司的

法人章、财务专用章各

一枚，声明作废。
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助力山区农产品直销
当好农户“贴心管家”

■记者 蒋震 杨洋

胡允祝

瑞安“星”农人⑤

在高楼镇为农服务中心，高级农艺

师胡允祝正在组织人员装卸农户组团采

购的农资，并亲自送货上门。胡允祝从

事农业一线生产已有 20 多年，他一心一

意带领村民致富，不仅引进农业新品种

进行科学种植，公开承诺“提供技术支

持”，还帮助种养户多方拓展销售渠道。

山区群众对他无不竖起大拇指点赞。

胡允祝是土生土长的高楼人，2003

年他看到家乡有大片土地被闲置，深感

惋惜，毅然辞去企业管理职务，回乡创

业。“西部山区农业生产还是处于传统种

植模式，山区闲置土地多而散、农业生产

人员老龄化严重，人才、农产品销路是山

区农业的短板。”胡允祝认为，解决这两

大难题是发展山区农业的重中之重，也

是他这20年来一直在努力的方向。

小农户单打独斗导致农业生产“干

不了、干不好”的问题，如何解决？2009

年胡允祝牵头组织农户，成立瑞安市寨

寮溪富硒紫山药专业合作社，将分散的

小农户紧密联系起来，形成了“生产在

家、服务在社”的经营管理模式，组织社

员积极参加各级农业科技部门组织的

科技培训，统一农资采购、统一种植管

理标准、统一标准分级包装、统一品牌

销售服务。

高楼是瑞安杨梅主产区，由于杨梅

部分品种老化、先进种植技术欠缺，病

虫害频发，导致部分杨梅产量、品质下

降，这成了胡允祝时时放心不下的一个

“心病”。他通过学用结合，终于摸索出

高楼杨梅抗逆配套栽培技术、凋萎关键

防控技术、贮运保鲜技术与应用等一系

列生产管理技术，开展了果农技术培训

300 余场次，1500 多名果农受益，使高

楼杨梅的发病率降低 90%，亩产提高 60

公斤，特别是贮运保鲜技术，使原先优

选杨梅市场价从每公斤 22 元至 36 元提

升到 40 元至 100 元，特大杨梅颗粒包装

每颗 8 元，带动果农增收 5000 多万元。

农产品生产安全重点在于抓源头。

为降低生产成本，把控药肥使用量，实

施绿色生产，胡允祝组织合作社社员开

展农资统购服务，并在合作社内开设农

资超市，统一农资采购、统一种植管理

技术指导。2017 年至今，合作社农资统

购金额累计 800 多万元，帮助农户减少

支出 100 多万元。

为解决产业链各环节标准不统一、

初级农产品溢价低、产销两端农户获利

少等问题，2011 年胡允祝作为发起人，

以瑞安市农民专业合作社联合会会员

单位为主体，带动小农户开展农产品直

营销售，让利给农户，先后开创了“农市

对接”“农居对接”“农企对接”“农校对

接”服务模式，搭建农产品销售网络平

台、品牌连锁直营门店，年均累计帮助

销售农产品达 800 多万元，带动 1000

余农户户均年增收 8000 多元。

作为合作社理事长，胡允祝对于社

员在产前投入期间融资困难的问题一

直牵挂于心，经过他的努力，瑞安农商

银行整体授信给合作社 888 万元，社员

贷款手续直接在合作社内完成，扫码放

贷，便捷省时。

据了解，2023 年胡允祝从浙江省农

艺师学院的乡村产业振兴带头人“头雁”

班学成归来，马上在西侨村开发山园荒地，

打造高山精品蔬菜共富基地，目前已试种

了3个新品种小南瓜，下一步准备衔接村

企和小农户，助力山区群众增收致富。

本报讯（记者 杨微微）日前，市委组织

部联合市委直属机关工委开展以“强城有

我 争当先锋”为主题的助农惠民共富集市

活动，为全面开展“红七月·服务月”系列活

动拉开序幕。

据了解，本次活动包括非遗体验、助农

特产销售、便民服务、趣味游戏、科普宣传

等，累计发动各级党群服务中心、市直机关

党员志愿者100余人参与现场服务，丰富的

活动和周到的安排让前来参加的市民纷纷

点赞。

集市现场，墨香四溢的木活字印刷品，

栩栩如生的糖画，古韵精美的漆扇⋯⋯引得

大家纷纷驻足观看，既让围观的群众大饱眼

福，又让他们忍不住上手体验。由瑞安传媒

集团瑞安市品牌创意工程有限公司出品的

红色文创产品，如国旗教育馆套色印章、积木

以及瑞安八景冰箱贴等深受大家喜爱。

现场还设立了共富直播间，通过云推介

的方式进一步帮助农户直播带货，增加收

入。圣井农家酒、红茶、桐浦菜籽油、飞云猪

油渣、湖岭牛肉干等绿色天然无污染的特色

农产品，让市民在“家门口”就能一站式“扫

货”。

除了集市活动，现场还有缝纫、义诊、义

剪等便民活动。来自塘下人民医院、康明专

业理疗中心等机构的医护人员为市民带来

科学诊疗和健康指导。市直各单位开展人

社医保、食品安全、节约资源、法律法规科普

等公益宣传，进一步增强了大家的法律法规

意识。

此次活动通过整合优质资源，既为市民

送去一场活动丰富、内容精彩的惠民体验，

又帮助农户们拓宽增收渠道。下一步，我市

将继续发挥好党员先锋模范作用，引导广大

党员全面参与“红七月·服务月”系列活动。

本报讯（记者 黄丽云 通讯员 傅灵

如）日前，“诚信助企行”信用流动受理点

启动仪式在瑞立外滩宴会中心举行。我

市在瑞安经开区管委会、塘下镇人民政

府、莘塍街道办事处、汀田街道办事处等

4个信用团块的联络站内，设立信用流动

受理点。瑞安市信用协会将指派工作人

员到信用流动受理点进行企业信用修复

查询答疑、“一站式”代办受理信用修复

服务及信用文化建设“一对一”的指导，

让政府信用优惠政策真正落地。

据了解，我市职能部门对企业的处

罚信息，均会上传至市发改局的信用信

息综合查询平台上，企业如果不修复，5

年内都会在平台上展现，对企业来说，在

享受政策补贴、评优评先、参与招投标、

获得行政许可等方面都存在负面影响。

只有及时修复企业信用，才能避免受影

响。但许多企业对信用修复的流程不太

清楚，需要相关单位协助。

无“信”不立。近年来，我市积极推

进社会信用体系建设，为优化营商环境、

推动经济社会高质量发展提供了有力保

障。2020 年 9 月，在市信用办牵头召开

的信用工作会议上，市信用协会成为我

市唯一的信用修复统一受理点。此后，

市信用协会一直致力于协助我市企业开

展信用修复指导。目前，该协会全程为

企业开展“一站式”信用修复代办服务达

2000余件，受惠企业近千家。

“此次设立信用流动受理点，让我们

的服务从固态拓展到‘液态’，它像水一

样，是有延展性和灵活性的，让企业在

‘家门口’就能参与信用建设，让企业实

现‘一次跑’甚至‘零次跑’。”市信用协会

会长李作俊说。

在启动仪式上，市发改局副局长张

嘎说：“此次设立信用流动受理点，是希

望通过信用站点的辐射区域，成为引进

和维系辖区所有企业的纽带。”

“我们企业就是信用修复服务的受

惠者。在信用协会和相关部门齐心协助

下，我们公司及时享受了政府补贴政

策。”来自塘下的一位企业主感激地说，

流动受理点的设置，让想要修复信用的

塘下企业更加方便了。据悉，该企业在

信用浙江平台上曾留下不良信息，虽然

法院声明该企业确实已履行完毕，但是

其不良记录仍然存在。市发改局、市信

用协会与相关部门积极对接，最后找到

了突破口，成功帮助该企业完成了信用

修复，为该企业在预定的时间内争取到

了政策补贴。

信用修复将是市信用协会的一项重

要服务工作。李作俊表示，有了流动受

理点后，协会将继续帮助企业共同完成

信用修复，同时提示企业做好信用风险

防范，打造企业专属的信用预警体系，更

好地为企业做好信用文化建设，使更多

的企业成为守信、知信、懂信、践信的标

杆，让瑞安成为诚信重义之城。

本报讯（记者 叶晨 杨洋 吴佳妍）2024

年温州乡村“土特产”（预制菜）专业客商订

货会 7 月 2 日上午在温州正式开幕。该展

会为期两天，瑞安共有十余家企业参加此

次专业客商订货会 。记者来到温州嘉运

国际大酒店走访了参会企业和部分客商。

据了解，该订货会第 1 天客流量很大，

共有 300 多家专业采购商参加，涵盖酒店

餐饮、连锁超市、电商平台、农贸市场经营

等行业。

订货会上，预制菜食品颇受采购商青

睐，展会一楼各预制菜的展位前人头攒

动。展会二楼，来自瑞安的温州市胶之炖

食品有限公司展位更是热闹非凡，众多采

购商对“胶之炖”的产品表现出浓厚的兴

趣，一些老客户看到新品后更是毫不犹豫

直接下单。该公司销售经理林德备说，这

是他们第二次参加展会，由于去年的参展

效果非常好，今年公司非常重视这次订货

会，带来很多新品，希望能让更多的客户看

到他们的最新产品。

随后，记者又走访了香海食品、隆升水

产等展位，每个展位前都围了不少客商。

记者了解到，这些客商大多是先来选样品

的，具体采购还需要后续的对接、洽谈。隆

升水产办公室负责人黄芳说，他们公司产

品品类丰富，针对不同行业、不同人群都有

特定的细分产品，所以涵盖的专业客商也

会更多一些。

采访中，华盛水产负责人表示，“华盛”

品牌在本区域内可谓家喻户晓，但具体产品

还需提高知名度，所以想通过展会这个窗

口，展示更多的华盛产品。香海食品相关负

责人叶世璋则表示，希望能够通过资源共享

的形式，挖掘更多的商机，拓展销路。

诚信助企

瑞安设立信用流动受理点
强城有我 争当先锋

我市开展“红七月·服务月”
助农惠民共富集市活动

温州乡村“土特产”订货会举行

瑞安特产借展“出圈”


