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■记者潘凌峰

1992年，陈善树带着妻子，踏上了北上的火车，前往首都北京，开始追梦之旅。32年后，在

北京市东三环北京眼镜城，与记者面对面的陈善树感慨万千：从经营小店铺，到成立眼镜公司；

从一心打拼事业，到回馈家乡反哺社会……多年的奋斗和汗水，都化作了他满满的回忆和深深

的自豪。

陈善树

秉持诚信秉持诚信 勇于创新勇于创新
书写北京眼镜城书写北京眼镜城““瑞安印记瑞安印记””

【人物名片】
陈善树，1966 年出生于马屿镇马南村，现任北京横竖撇捺眼镜公司

董事长、瑞安北京商会常务副会长。

扎根北京，从开眼镜店到创外贸公司

商海沉浮，风险和挑战并存

父子齐心，“创二代”接班

1983年春天，年仅17岁的陈善

树带着对未来的憧憬，跟随亲戚来

到天津学着经营眼镜生意。但半年

后，他改行进入电烤箱行业。直到

1989年，眼镜行业在温州逐渐兴起，

陈善树和朋友合伙在家乡马屿办起

了眼镜厂，随着眼镜厂生意越来越

红火，让他再次萌发了到大城市闯

荡的想法。“北京是首都，各种机会

肯定多，我一直想着再出去闯一

闯”，这是当时陈善树的内心独白。

他深知，只有不断挑战自己，才能实

现更大的梦想。

1992年，对于陈善树来说，是人

生重要的转折点。这一年，他带着

妻子，怀着梦想，踏上北上的火车，

前往首都北京寻求更大的发展。

刚到北京，他们一家住的是简

陋平房，生活条件非常艰苦。然而，

每当陈善树结束一天的劳累，推开

家门的那一刻，所有的疲惫仿佛都

被温和的灯光和家的温暖融化，温

柔贤惠的妻子和刚出生的孩子总能

给予他无限的力量。

回想北京创业之初，陈善树说，

当年他们所在的北京眼镜城生意并

不是很好，与雅宝路使馆区的眼镜

生意相比，这里显得有些冷清。雅

宝路以其独特的地理位置和便利的

交通，成为眼镜生意最红火的地

方。然而，陈善树并没有气馁。他

坚信，只要产品好，服务周到，就一

定能吸引顾客。他和团队一起，不

断优化产品质量，提高服务水平，努

力打造自己的眼镜品牌。他们深入

研究市场，了解客户需求，力求在每

一个细节上做到尽善尽美。没到两

年，精明的外商开始注意到北京眼

镜城。他们发现，原来这里是物美

价廉的货源地，这里产品不仅质量

上乘，而且价格“美丽”。外商们将

采购的目光转向到这里，北京眼镜

城的生意也逐渐兴旺起来。

陈善树抓住此机遇，加大投入，

扩大店铺规模，提高产品的多样

性。他创立了伯伦明亮商贸有限公

司，吸引了越来越多外商前来采购

眼镜，产品销往俄罗斯、蒙古以及非

洲与中东地区。

随着改革开放的逐步扩大，市

场交易日益活跃，整个眼镜市场呈

现出一片繁荣景象。在一次交易

中，由于不熟悉100元面额新纸币，

一位外商在支付时将10万元人民

币当作1万元支付给了陈善树。二

十世纪九十年代，面对这“从天而

降”的9万元，相信对任何一位商人

来说都是一种诱惑。然而，陈善树

这位诚信的瑞安商人，却表现出了

非凡的诚信和正直。

他没有丝毫犹豫，主动联系了

这位外国商人，并归还了多支付的9

万元货款，他说：“当时想都没想，直

接还给他了”。陈善树的这一举动

迅速在业内传开，为他赢得了极高

的声誉和尊重。外商们纷纷称赞他

的诚信和正直，这不仅为他自己树

立了良好的口碑，也为他的眼镜批

发公司带来了源源不断的海外订

单。“意大利那边生产的新款眼镜，

一些外商拿着样品指定下单给我

做，不给其他人。”陈善树用自己的

诚信赢得了客商的信任。

陈善树的一路前行，见证了北

京眼镜城的变迁。从一个小小的眼

镜批发商到一个成功的外贸商人，

陈善树的故事，是无数在北京奋斗

者的缩影。他经常说：“北京给了我

机会，也给了我挑战。在这里，只要

你肯努力，就没有什么不可能的。”

在商海沉浮，成功往往伴随着

挑战和困难。尽管在眼镜生意上取

得了一定的成就，但陈善树的经商

之路并非一帆风顺。在二十世纪九

十年代，外贸行业面临着诸多不稳

定因素，外部环境的动荡给外贸生

意带来了重重考验。在这个时期，

传统的经商模式逐渐暴露出其局限

性。粗放式的管理导致了不少财务

问题，给企业的资金流转带来了巨

大的压力。一些境外国家的尾款追

缴变得异常困难，陈善树就曾不止

一次遭遇过这类痛心的事件。

一次，他向一个非洲国家发送

了一个集装箱的货物，然而货物到

达目的地后却如同石沉大海，音讯

全无。面对这种情况，他心急如焚

地独自一人前往国外，希望能够找

到解决问题的办法。在国外的一个

月里，人生地不熟的陈善树四处奔

波，与当地港口管理机构以及买家

进行沟通和协商。然而，由于种种

原因，他最终只收回了2万美元的订

金，而剩余价值十万美元的货物只

能留在码头，无法运回。

这次经历对陈善树来说是一次

沉重的打击，但他并没有因此放弃

眼镜生意。相反，此事件让他深刻

认识到了风险管理和国际贸易的复

杂性。他开始重新审视自己的经营

策略，不断创新，萌发了自己代理国

际品牌的想法，希望通过引入国际

知名品牌来提升自己企业的竞争力

和市场影响力。“当时我们计划把北

京眼镜城对面的商场三楼整层楼租

下来，全部做成国际品牌眼镜专馆，

专卖国际眼镜一线大牌。”陈善树

说，为了实现此目标，他和眼镜城的

几位温州老乡组成了一个考察团，

前往意大利实地考察企业。他们希

望通过与国际大品牌的合作，学习

先进的管理经验和技术，同时也为

自己的企业开拓更广阔的市场。

在意大利考察过程中，他们参

观了多家知名的眼镜企业，了解了

其生产工艺、设计理念和市场策

略。这次考察让陈善树和他的团队

受益匪浅，他们对国际眼镜市场有

了更深入的了解，也更加坚定了他

们引进国际眼镜品牌的决心。

然而，由于市场环境的变化、合

作条件的分歧以及文化差异等，他

们最终没有签订合作协议。这成了

陈善树心中的一个遗憾，但他还是

没有放弃。他决定培养自己的接班

人，放手给下一代年轻人去“闯荡”，

打造一个属于自己的品牌。

提到事业接班人，陈善树首先想到

的是学设计专业的大儿子陈义伟，他发

现年轻人的思想和自己不一样，这正是

企业需要的新鲜血液和创新动力。陈

善树以前做生意的方式比较传统，主要

是去国外拿样品，然后改良后自己生

产，比如到意大利看中新的眼镜款式，

后引入中国市场。“我们以前都是十月

份之后确定产品样式，然后安排给工厂

生产，年后陆续发货。”这是陈善树自己

几十年的生意经。

后来，随着市场的发展和消费者需

求的多样化，需要更多的创新和个性化

设计，以吸引不同年龄段的消费者，这

时，他的儿子陈义伟专业背景和年轻视

角就显得尤为重要。他了解年轻人追

求个性和新潮的心理，也知道如何将这

些元素融入眼镜设计中。

陈义伟觉得要把眼镜作为一个作品，

里面有设计点和新的构造，通过产品去实

现自己的设计价值。他提出，应该开发更

多具有创意和特色的产品，以满足年轻消

费者的需求。同时，中年和老年消费者同

样需要时尚和舒适的眼镜，只是他们的选

择标准和审美取向有所不同。在陈义伟

的建议下，陈善树开始调整企业的产品设

计策略，引入了更多的设计元素。比如，

使用新型材料、尝试不同的颜色搭配、融

入现代艺术风格等。父子的合作不仅让

陈善树的企业焕发了新的活力，也让陈义

伟的设计理念得到了实践和认可。在儿

子的建议下，陈善树也将用了近二十年的

公司名字从伯伦明亮商贸有限公司改成

横竖撇捺眼镜公司。

投资家乡，回报社会共同富裕

随着在北京的事业逐渐稳定，陈善

树的心中却始终有一份对故乡的深深眷

恋。每当他踏上归途，看到那些熟悉的

路标和指示牌，尤其是那“天瑞地安”四

个大字，总能激起他心中最柔软的情

感。这不仅仅是对家乡的思念，更是对

过往岁月的一种怀念。

家乡新农村建设日新月异，陈善树

的故乡马屿镇发生了翻天覆地的变化。

如今的马屿，不仅环境优美，生态宜人，

还成为了远近闻名的农业观光旅游镇，

吸引了众多游客前来游玩。尽管不少亲

戚搬迁到了市区居住，陈善树却始终偏

爱那片充满回忆的土地。他喜欢在老房

子里静坐，回忆年轻时的点点滴滴，感受

那份宁静与祥和。每当夜幕降临，他还

会和村里的老人们一起，围坐在村头的

大树下，谈天说地，享受那份难得的闲

适。

陈善树并没有满足于岁月静好，他

有着更大的梦想和抱负。他希望为家乡

的发展贡献自己的力量，于是开始和伙

伴们一起谋划在家乡投资项目，计划利

用马屿的自然资源和文化特色，开发旅

游、休闲、农业等多元化的项目，为游客

提供更加丰富的旅游体验。这样既能带

动当地经济的发展，也能为村民们提供

更多的就业机会。


