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周先生为何上门道谢？原来，9月13

日，戈畅在瑞安明镜公园救起了不慎落水

的他。当天16时30分许，周先生在朋友

家聚餐后来到明镜公园散步，走了一会儿

后突感身体不适，就想去河边洗把脸清

醒一下，并坐在台阶上休息，不知为何就

滑进水里去了。“当时我拼命扑腾了几下，

喝了好几口水，就开始意识模糊，大脑一

片空白，身体也变得无力。就在这时，我

突然感觉被人托起，送往岸边。”周先生回

忆道。

救起周先生的好心人就是戈畅，陶山

镇陶峰村人，今年23岁，于2021年9月应

征入伍，下士军衔，入伍以来务实争先，勇

于担当，表现突出，2022年荣获“四有优秀

士兵”，当天正值他回家休假时间。

戈畅的英勇举动被现场群众用手机

记录下来，并上传至网络，引发广泛关

注。视频中，只见周先生落水后，岸边群

众呼喊“有人落水”，危急关头，戈畅反应

迅速，毫不犹豫地跃入河中将人救起，并

送到岸边。

“等我完全清醒后，好心人已经离

开。”获救后的周先生一直想找到这位“无

名英雄”并当面道谢，他说，“经过多方辗

转打听，我终于联系到了他的家人，所以

事发一个月后才来道谢。”

戈畅的父亲表示，目前孩子已休假结

束返回部队，当天救人回家后并未向家人

提及此事，直到周先生联系上自己，通过

确认，一家人才知道戈畅英勇救人的事

迹。

当家人电话连线戈畅时，他表示，这

都是他应该做的，他相信任何一名军人遇

到这种情况都会毫不犹豫地伸出援手。

陶山镇党委委员、人武部部长朱余同

表示，戈畅的英勇事迹不仅展现了当下青

年见义勇为的优良品德，传递了社会正能

量，也生动诠释了人民军队全心全意为人

民服务的根本宗旨。

走进浙江铁印的办公区，处处洋溢

着轻松愉悦、充满活力的氛围。“我们常

用‘玩’来形容经营这家企业，意在尽可

能发挥年轻人的活跃思维和创新精神，

将互联网等新思维融入传统企业经营管

理，赋予企业无限生命力。”公司执行总

监宋翔飞如此阐述公司的经营管理理

念。

作为一家由年轻人主导的企业，铁

印不仅将“玩”的精神融入产品、设备研

发中，更将其贯穿于企业管理的每一个环

节。据了解，该公司管理团队的平均年龄

不超过35岁，他们拥有前卫的思维和灵

活的策略，敢于打破传统管理模式的束

缚，更加注重团队协作和个人潜能的发

挥。该公司技术中心硬件工程师李东在

此已工作了7年，他感慨地说：“在这里，

上下级之间没有隔阂，老板与员工并肩作

战，工作氛围让我感到非常舒适，而且员

工提出的创新想法也会被采纳，更能体现

个人价值。”

据悉，浙江铁印的主打产品不仅限

于汽车电动尾门撑杆，气弹簧、空气悬架

气泵、胎压传感器、空调压缩机等四大产

品同样在公司占据重要地位。为了更有

效地管理这些产品，该公司创新采用扁

平化管理模式，成立五大事业部，并赋予

其充分的自主权，分别负责各自产品的

研发、生产、销售全过程。

“这种机制极大地激发了团队的凝

聚力和战斗力。”宋翔飞表示，年轻的管

理层满怀激情与创意，为企业不断注入

新的活力，使得生产效率与创新能力同

步提升，不断刷新着铁印在行业中的地

位。未来，该企业将持续深化产品研发，

让现有的每一款产品都能延伸出更多更

好的新品，进一步提升行业地位。

RUI BAO

塘下“新质”力量③

■记者 陈异俗

走进位于我市“万亩千亿”新产业平台塘下基地的浙江铁印汽车部

件有限公司（以下简称“浙江铁印”），现代化气息扑面而来：车间内，机械

臂正高效运作；展示厅内，三维建模技术动态展示着产品构造；现代化办

公区里，老板与员工之间相处得松弛愉快⋯⋯企业每一处都透露出年轻

与创新的活力。

作为一家成立不足9年的企业，浙江铁印在一群“80后”“90后”青

年的带领下，凭借着一股“玩”的冲劲，不仅实现企业年产值从不足500

万元到1.5亿元的飞跃，更填补了汽配售后市场空白，树立了行业标杆。

“玩”出新市场 | 首款产品填补市场空白

浙江铁印汽车部件有限公司浙江铁印汽车部件有限公司：：

““玩玩””出来的出来的11..55个亿个亿！！

“这都是我应该做的！”

陶山“00后”现役军人回乡休假勇救落水者
■记者苏梦璐通讯员叶增杰

“感谢你的孩子给了我第二次生命，真的非常感谢！”10月15日下午，来自温州龙湾的周先生在陶山镇人武部

工作人员的陪同下，来到该镇陶峰村现役军人戈畅家中，送上感谢信和锦旗，握着戈畅家人的手，连连道谢。

浙江铁印是一家集产品研发、生产、

销售于一体的综合性高新技术企业，其产

品覆盖汽车电动尾门撑杆、气弹簧、空气

悬架气泵、胎压传感器、空调压缩机等，主

要销往欧美、俄罗斯、中南亚等国家和地

区，为多家世界500强企业及汽车售后维

修服务商提供配套服务。2023年公司年

产值达1.5亿元。此外，汽车电动尾门撑

杆作为该公司首个研发投产的产品，凭借

其广泛的适配性和卓越的性能，成为全球

90%以上车型售后市场的首选配件，国际

市场占有率达70%。

“毫不夸张地说，汽车电动尾门撑杆

这款产品是我们‘玩’出来的。”该公司法

人、技术总监温一涛介绍，在2015年之

前，家族父辈曾经营一家生产手动尾门撑

杆加工厂，年产值不足500万元，几乎没有

利润可言。面对汽配售后市场日益激烈

的竞争和传统产品不断缩小的利润空间，

在父辈们的引导下，他和温一波、宋翔飞

三人敏锐地捕捉到了电动尾门撑杆售后

市场的巨大潜力。“电动尾门使用很方便，

但当时市场上几乎只有百万元级别的进

口豪车才使用它，且撑杆坏了之后也只能

去4s店更换高价的原装配件。对于该配

件的售后市场，几乎就是空白。”温一涛

说，他们带着好奇心与热情，化身“拆解大

师”，购买了二手豪车，对汽车电动尾门进

行多次的拆装、实验，乐此不疲。

经过无数次的尝试，他们终于攻克了技

术难关，研发出与原车完美匹配且稳定性强的

电动尾门撑杆，填补了国内外汽车电动尾门撑

杆售后市场的空白。温一涛说：“使用电动尾

门是汽车未来发展的趋势，我们坚信市场发展

潜力很大。”2016年6月，温州铁源汽车部件有

限公司成立（后更名为“浙江铁印”），温一波、温

一涛、宋翔飞三兄弟分别负责国外市场、技术

研发、内部管理及国内市场。

2017年，该公司携汽车电动尾门撑杆

产品亮相上海法兰克福汽配展，迅速吸引

了业界的关注，国内外商客纷纷现场下

单。浙江铁印汽车电动尾门撑杆就此在

国内外市场声名鹊起，大受汽配售后市场

的欢迎，并逐步占领国内市场。

“玩”出高质量 | 做高性价比的工厂

在首款产品批量生产后，铁印三兄

弟并未满足于现状，他们深知产品质量

和成本控制是企业稳健前行的关键。在

确保成本有效控制的同时，提升产品质

量，打造一家高性价比的工厂，更好地让

利于市场，是浙江铁印一直努力的方向。

“我们要全面掌握从研发、生产到市

场推广的每一个环节，从细微处着手，既

‘抠’成本又‘抠’质量。”温一涛介绍，除

持续提升产品研发技术外，生产工艺的

优化也极为重要，市面上的通用设备难

以满足产品快速迭代的需求，与其依赖

外部设备供应商进行不断调整，不如自

主突破。学计算机出身且对技术研究颇

感兴趣的温一涛又开始捣鼓起了设备研

发，并带队组建成立一支20人的生产设

备研发队伍，专注于打造贴合产品工艺

需求的智能化生产设备，推动生产全面

自动化。

走进该公司生产车间，一排排自动

化生产设备井然有序，工人却寥寥无

几。“这些都是我们自主研发的，比如这

款一体化自动焊接设备，用机械臂代替

了人工，更精准快速。以前一台设备要

4个工人操作，现在1个人就可以操控两

台。”浙江铁印生产部经理金显相介绍。

相较于以往的外购设备，如今的自动化

设备实现了单人多机多工位的操作模

式，大幅降低了人工成本，同时显著提升

了产品生产工艺水平。

每当产品升级、工艺改进或成本削

减后，浙江铁印都会主动下调产品价格，

让长期合作伙伴享受实惠。“我们还会盘

点合作客户的库存，同步调整价格，确保

客户利益最大化。”该公司销售总监温一

波说。凭借过硬的产品质量和公道的价

格，浙江铁印在业界树立了良好的口碑，

拥有了众多长期稳定的合作伙伴，进一

步诠释了高性价比工厂的意义。

“玩”出新境界 | 扁平化管理激发创新活力

自动化设备自动化设备

产品展示区产品展示区 记者记者陈小斌陈小斌 //摄摄

生产车间生产车间

周先生周先生（（中中））送感谢锦旗送感谢锦旗 现役军人戈畅现役军人戈畅

企业外貌（记者陈小斌摄）


