
传统农业电商转型的“甜蜜突围”

水产企业在电商赛道“乘风破浪”

食品企业巧妙换道“破茧成蝶”
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■记者项颖通讯员薛挺

在电商经济风起云涌

的时代浪潮中，瑞安传统

企业犹如在波涛中航行的

船只，面临着前所未有的

艰巨挑战，同时也迎来了

千载难逢的机遇。眼下，

在市商务局的精准帮扶

下，众多传统企业经历了

涅槃重生。它们巧妙地借

助电商这股强大的力量，

突破传统模式的束缚，勇

敢地跨越阻碍，实现了从

传统到现代、从低谷到崛

起的华丽蜕变。

近日，记者走进这些

企业，深入挖掘它们背后

的转型历程与精彩故事，

一同探寻传统企业在新时

代浪潮中砥砺奋进与破茧

成蝶的足迹。

“家人们，这是我们用黑猪肉制作的猪

油渣，每天只能生产100公斤，先到先得！”近

日，记者来到位于瑞安经济开发区的瑞安巧

哥食品经营部（以下简称“巧哥食品”），企业

负责人戴道巧正在直播间内销售企业主打产

品之一——猪油渣。随着一声“上架”，下单

量直线上升⋯⋯

直播结束后，看着后台满满的订单，戴

道巧感慨地说：“感谢商务局一路的帮扶和

引领，让我们企业走上电商赛道，快速成

长！”

谁能想到，2022年之前，巧哥食品还是

一家传统食品经营企业，面临着激烈的行业

竞争，未来发展方向不明确。2022年，在市

商务局的倾心帮扶和搭桥牵线下，巧哥食品

迎来了新的发展曙光。

2022年年初，借电子商务进农村激励项

目的契机，市商务局电商科展开全市范围的

深入调研。此时，巧哥食品刚从传统制鞋行

业转战传统食品行业，戴道巧对未来十分迷

茫，他直言：“进入食品行业后才发现，市场和

想象中截然不同。”

在调研中，市商务局与企业进行深度交

流，主动施援，助力巧哥食品成功开通抖音

店铺，为其敲开电商领域的大门。戴道巧表

示，起初订单虽少，但因他们的产品口感佳，

回头客较多。

前期，市商务局既“授人以鱼”又“授人

以渔”，邀请专业电商服务机构——浙江赋

能电子商务有限公司给予企业产品上架的

专业指导，确保产品以最佳质量及品相呈现

给消费者。同时，针对直播和短视频领域，

提供全面培训，使其迅速适应电商运营新规

则，掌握核心技能。

2022年瑞安市金秋购物节期间，巧哥

食品迎来发展的首次飞跃。市商务局积极

搭建平台，引入明星达人主播助力直播。巧

哥食品精心筹备，其湖岭牛肉干、鸭掌等特

色产品顺利“出圈”，品牌知名度大幅提升，

为后续持续推广铺平道路，积累了宝贵的经

验与人气。

2023年年初，在瑞安市网上年货节期

间，市商务局持续关注巧哥食品发展，整合

电商平台资源，精心策划推广方案，助力其

产品在年货节中大放异彩，公司的鸭翅产品

更是冲上抖音直播温州卤味小吃爆款榜首，

进一步巩固了市场优势。

“一家高质量发展的企业必须实现‘内

外兼修’！”市商务局相关负责人说。在巧哥

食品的发展进程中，市商务局对外助力其开

拓市场，对内搭桥牵线，通过校企合作助推

企业吸引优秀人才，激活企业发展的“内生”

动力。

2023年年底，在市商务局的牵线搭桥

下，巧哥食品与温州职业技术学院瑞安学院

成功合作，通过“温职院瑞安学院&瑞安市

电商公共服务中心产教双向奔富项目”，众

多优秀人才入职巧哥食品。学生们凭借新

颖创意和充沛活力，积极投身短视频制作和

直播，为巧哥食品的品牌推广注入新活力。

2023年，巧哥食品销售额从2022年的

60多万元飙升至近900万元；2024年，实现

线上线下“双轮驱动”，开设线下首家门店

——巧哥食品线上优选店。

在市商务局的一路精准帮扶下，巧哥食

品成功完成从传统行业到电商领域的跨越，成

为传统企业转型升级的典范之一。

近日，记者来到瑞安市华盛水产有限公

司（以下简称“华盛水产”）的电商运营区域，

只见工作人员各司其职、协同合作，键盘敲

击声与交流讨论声交织在一起，大家都在为

即将到来的“双十二”电商狂欢节精心筹备

着。

走进企业直播间，灯光聚焦在琳琅满目

的海鲜产品上，主播们以饱满的热情、专业

的素养，绘声绘色地向线上观众进行产品推

介：“家人们，瞧好了！咱们华盛水产的虾

皮，可都是在纯净海域新鲜捕捞、再经过层

层严格筛选的优质臻品，数量有限，机会难

得，千万不要错过！”话音刚落，屏幕上的订

单提示不断，下单量持续蹿升。

直播圆满结束后，企业电商部负责人郑

波盯着后台那一连串订单数据，思绪不禁飘

回企业直播起步时的艰辛历程。

时间的指针拨回到2019年，彼时的华

盛水产虽已初涉直播领域，但仍深陷传统水

产企业的固有运营模式之中，每日订单量稀

少，仅能勉强维持在100单左右，在竞争白

热化的市场环境里举步维艰，未来的发展方

向迷茫。

然而，华盛水产并未在困境中沉沦，而

是在直播的道路上持续摸索前行。

经过两年的经验积累，终于在2023年

迎来了发展的转折点。在网红带货与企业自

播的双轮驱动下，华盛水产在直播领域取得

了佳绩，2023年抖音直播销售额突破600万

元，电商销售总额更是高达2000多万元，实

现了跨越式的发展。

记者跟随郑波来到企业的产品展示区，

各类海鲜产品琳琅满目、应有尽有。郑波信

手拿起一款备受消费者青睐的招牌虾干，自

豪地介绍道：“我们始终将产品品质视为企

业的生命线，在产品种类的规划上也秉持精

益求精的理念。他们通过深入的市场调研

与严苛的品质评估，从曾经繁杂众多的品类

中，精心筛选并保留了如今这二三十种精

品。每一款产品都历经多道精细工序的严

格把关，才呈现在消费者面前。

在电商市场版图的拓展征程中，华盛水

产同样展现出了敏锐的战略眼光。企业以

广东、浙江等沿海经济发达且消费需求旺盛

的地区为起点，逐步将销售的触角延伸至江

苏、辽宁等更广阔的内陆与沿海省份，不断

拓展市场边界，挖掘潜在消费群体。凭借卓

越的产品品质与出色的电商运营策略，华盛

水产虾皮产品销量在各平台一路高歌猛进，

独占鳌头。

面对竞争日益激烈、变化日新月异的电

商市场环境，华盛水产深刻洞察到创新与质

量把控是企业可持续发展的关键法宝。

企业一方面建立了一套完善严格的产

品质量监督体系，从原材料采购源头到生产

加工的每一个环节，再到成品出厂检验，都

进行全程跟踪、严密监控，确保每一件流向

市场的产品都符合高品质标准；另一方面，

在市商务局的引导下，积极布局前瞻性的电

商战略规划，高度重视私域流量的挖掘与培

育。

当下，企业的直播技术团队正紧锣密鼓

地研讨视频号的搭建方案，从页面的视觉设

计到功能模块的规划布局，从用户交互体验

的优化到营销推广策略的制定，每一个细节

都经过反复斟酌、深入研讨，力求做到尽善

尽美，为企业打造一个具有强大客户粘性与

高转化率的私域流量池，进一步提升品牌的

影响力与市场竞争力。

在电商浪潮汹涌澎湃的当下，传

统农业企业也纷纷踏上转型之路，瑞

安市瑞陶甘蔗专业合作社无疑是其中

的佼佼者。

近日，记者来到瑞陶甘蔗专业合

作社的甘蔗田，一片郁郁葱葱的景象

映入眼帘。在这片充满生机的田野

里，一场别开生面的直播正在火热进

行。

“家人们，欢迎来到瑞陶甘蔗的直

播间！你们看，我身后这些粗壮挺拔

的甘蔗，就是我们精心培育的白玉甘

蔗。现在我带大家近距离感受一下。”

主播热情洋溢地向镜头前的观众介

绍，随后走进甘蔗田，轻轻抚摸着甘

蔗，“每一根甘蔗都饱含着我们蔗农的

心血，它们在这片肥沃的土地上茁壮

成长，吸收充足的阳光和雨露。”

在农田旁边看着直播的农户金伟

忠满脸笑意地说：“以前都是车子一

推，在镇里各个角落到处散卖，不仅辛

苦还赚不到钱，现在好了，还没成熟的

甘蔗就被预订光了，直播对我们农民

太友好了！”

自2016年成立起，瑞陶甘蔗专业

合作社便在理事长沈建君的带领下，

积极探索传统农业与现代电商的融合

之道。从最初仅依赖线下档口年销售

额约100万元的小合作社，逐步发展

成为如今线上年销售额达500万元的

行业典范，实现了大跨越。

瑞陶甘蔗专业合作社的电商征程

始于2017年的快手直播。彼时，直播

带货尚未成为主流，大多数农业企业

仍专注于传统销售模式，但合作社却

敏锐地捕捉到了这一新兴趋势的无限

潜力。次年，抖音直播也被纳入其销

售版图，通过多平台协同作战，合作社

的白玉甘蔗迅速打破地域限制，声名

远扬。在每年 11月至次年 3月的销

售旺季，每天都有一千多单甘蔗产品

从田间地头源源不断地运往全国各地

消费者的手中。

为了确保甘蔗的品质与供应的稳

定，合作社大胆创新，采用了甘蔗砍完

后在地里恒温储存的先进技术，使得

消费者在不同时段都能品尝到新鲜的

甘蔗。同时，微商渠道也成为其销售

的有力补充，进一步拓宽了市场份额，

彻底革新了传统农业经营模式。

在团队建设上，合作社精心打造

了一支专业直播团队。主播与助播人

员凭借对甘蔗产品的了解，以及极具

感染力的直播风格，将白玉甘蔗的独

特魅力与优势生动地展现在镜头前。

他们与观众实时互动，耐心解答疑问，

实现了与客户面对面的深度沟通，使

得售后服务更加周全贴心，消费者满

意度也随之不断攀升。

回顾发展历程，瑞陶甘蔗专业合

作社从2014年涉足红糖制作开始，一

步步将甘蔗产业做大做强。如今，依

据季节规律，合作社每年9月起便集

中精力备战甘蔗销售旺季，其余时间

则有条不紊地进行筹备与休整，这种

张弛有度的运营节奏为企业的可持续

发展筑牢了根基。

瑞陶甘蔗专业合作社的成功转

型，为众多传统农业企业提供了一份

可借鉴的“甜蜜样本”。它生动地诠释

了只要传统企业敢于创新、善于把握

机遇，积极投身电商变革，就能在数字

化的时代浪潮中成功突围，开辟出一

片更为广阔的新天地，让传统农业在

电商的助力下焕发出新的生机与活

力。
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这些传统产业在电商转型过

程中的成功实践，为其他传统企

业提供了宝贵的经验借鉴。它们

有力地证明，传统产业只要勇于

突破传统思维束缚，积极拥抱电

商变革，精准把握市场趋势，就能

在数字化的时代浪潮中脱颖而

出，实现从传统经营模式向电商

驱动的华丽转身，开创更加辉煌

的商业未来。

近年来，瑞安在电商转型方

面成果显著。于公共服务体系构

建上，投运瑞安电商公共服务中

心并新建4个乡镇街中心，近百家

战略合作机构入驻，定期举办多

场特色直播节等活动；多点位服

务网点为特色为农服务中心导入

资源，如平阳坑镇开展助农直播，

高楼镇打造“文化旅游 + 农村电

商”模式。物流体系构建方面，形

成“1+2+25+100%”体系，解决“最

后一公里”难题，推进“客货邮融

合”，湖岭共配中心成效显著，且

通过资源协同降本增效。双向流

通体系里，通过直播活动优化农

产品上行，首创“移动直播间”模

式，结合线上线下完善工业品下

行。人才培育体系则推动“差异

化”培训，开设多元课程，开展“实

战化”培育，深化校政企合作打造

实训基地并开展国际交流合作，

为电商发展全方位赋能。

未来，我市将始终坚守服务

企业的初心，不断探索创新帮扶

模式，为更多企业提供强劲支持，

进一步巩固在电商和特色食品领

域的竞争优势，全力推动区域经

济高质量发展。
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