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走进浙江荣际汽

车零部件股份有限公

司机加车间，各类生产

设备正在满负荷运转，生

产着机油滤清器、油分离

器、挡泥板等产品。临近年

关，企业内销、外贸订单络绎不

绝。董事长陈荣旺每天都会到车间巡

视，向生产部负责人了解产品生产情况，

紧盯货期。目前，企业机加车间、装配车

间均是一片繁忙的生产景象。“年前还有

12万只订单未完成，我们准备在年前加

班加点把这些订单完成。”浙江荣际汽车

零部件股份有限公司生产部经理张启琳

说。

从原先挨家挨户找单子，到现在国内

外订单纷至沓来，这条路陈荣旺走了20

多年。2001年，陈荣旺只身从老家福建

来到瑞安，在塘下一家汽配厂做普工；

2002年，陈荣旺辞去工作，当起了模具学

徒，刻苦钻研模具的设计和制作；2005

年，陈荣旺自立门户，带着2名学徒，租了

一间仅30平方米的砖瓦房，成立模具加

工作坊，开始了创业之路。谈到人生第一

笔订单，陈荣旺感慨万千。“当时跑了20

多天，其实我有点绝望，但是又坚持着。

塘下镇后朱村早年注塑加工是特别出名

的，然后我就天天去那里‘扫大街’。挨家

挨户问有没有业务？有没有模具做？遇

到一个客户，他有个闪光器的产品正好要

开模，实际上这就是我的第一个客户。”陈

荣旺说。

从第一笔订单开始，一步一个脚印，

陈荣旺的事业慢慢步入了正轨，并凭借其

产品质量可靠、价格实惠的优势，在汽摩

配市场崭露头角。2013年，陈荣旺正式

创办“荣际”，开始自主研发产品，并成功

打入国际市场。从起初的30平方米小作

坊，到如今14000平方米的规模企业；从

2名学徒，到300多名员工，企业不断壮

大。“在2005年塘下很多企业都在大力开

发产品，模具需求量变大，我就多招些学

徒，不忙就再去接活，活接多了做不出来

了，又再招人，然后再扩大场地，持续地在

做一件周而复始的事情。从模具作坊慢

慢成长，到做公司、做汽配，每一年都在增

长一点。”陈荣旺说。

近年来，荣际先后荣获“国家高新技

术企业”“浙江省专精特新中小企业”等

多项荣誉。2020年，荣际成功挂牌“新

三板”，实现工业产值超1亿元，具备年

产值超2.5亿元的生产能力，实现了质的

飞跃。陈荣旺表示，企业的快速发展离

不开瑞安各类惠企助企政策的推陈出新

和“数据得地”机制的支持，也正是因为

这片营商“沃土”，让他对发展前景充满

信心。“我们通过‘数据得地’拿到地，一

切顺利的话，农历年底就可以开工。新

厂房那边规划了7万多平方米，比这里

要大好几倍，公司未来前景更加美好。”

陈荣旺说。

这些年来，陈荣旺见证、帮助越来越

多的新居民在瑞安安居落户。在荣际，超

过90%的员工都是来自五湖四海的“新瑞

安人”。每年年末，公司都会组织一场盛

大的年会，在表彰一批先进的同时，也让

大家能够欢聚一堂，更好地融入公司大家

庭和瑞安这个“第二故乡”。

昨日 6时 30分，在铁路瑞安站内，

刚刚送走了第一波首发车的旅客，很快

又有拎着大包小包的旅客在安检口排

起了队。据瑞安站工作人员介绍，春运

期间，出现大客流的时间段会比平时多

很多。为了应对大客流，车站特地安排

了“春运突击队”，随时准备为旅客提供

服务。

宁波车务段瑞安站客运值班员刘晶

晶说：“像今天早上的G7344列车，平时

有400多名旅客，今天有600多名。我

们开了3台安检仪，差不多6分钟就完

成检票，还是蛮快的，现场秩序平稳有

序。”

宋有光在云周街道一鞋厂务工，他

和3名工友都买了当天早上的第二班动

车车票。据了解，平时宋有光和两个孩

子分别在武汉、南昌、瑞安三个城市工

作，过年的时候才能开开心心地团聚在

一起。

旅客卢云奉带着妻子和7个月大的

孩子正在候车。他告诉记者，自己是瑞

安一家模具厂的工人。年底了，他和妻

子的双方亲戚都非常期待见到孩子，因

此他们打算先乘坐动车前往妻子的贵

州娘家，在那边待上十几天，然后一家

人再坐车返回老家重庆。“我爸妈叫我

早点回去，说好久没看到孙子了。我也

想早点回去看他们。”卢云奉说。

据了解，今年春运将持续到2月22

日，共计40天。春运期间，瑞安站预计

将发送旅客 30万人次，日均发送旅客

0.75 万人次。自 2024 年 12 月 31 日开

始发售春运火车票以来，仅春运首日瑞

安站就预售出了 6100 张票，预计瑞安

站的节前春运最高峰会出现在 1月 27

日，客流将达 1万人次，而节后春运最

高峰会出现在 2月 13日，预计客流 1.2

万人次。刘晶晶介绍，为了确保所有旅

客都能平安回家，车站特地在春运之前

补充了一批常用药品，同时，每个检票

口、天桥、电梯口都有值班人员为旅客

提供引导和便民服务。“希望通过我们

的努力，让所有的旅客平平安安回

家。”刘晶晶说。

本报讯（记者 张雅婷 杨洋）“陶山甘

蔗喷恁松，娄渡萝卜红彤彤。”这句瑞安俗

语曾是娄渡村萝卜辉煌时期的写照。如

今，陶山甘蔗事业蒸蒸日上，而娄渡萝卜

却已鲜少有人提起。近段时间，正值娄渡

萝卜采收之际，记者来到娄渡村，探寻百

年陶山萝卜落寞背后的原因。

娄渡萝卜已有100多年的种植历史，

过去娄渡村的萝卜种植规模达几百亩，红

彤彤的萝卜远近闻名。农户黄忠友告诉

记者，年轻一代对村里种植的娄渡红萝卜

并不了解，但老一辈人对此都很清楚。娄

渡红萝卜曾经声名远扬，一度被“远东厂”

用来制作胡萝卜汁和罐头。加工产业的

兴起，使得娄渡萝卜的名声和销量都达到

了顶峰。然而，随着时间的推移，娄渡萝

卜的种植规模逐渐缩减。黄忠友介绍，目

前村里种植的娄渡红萝卜只有40到50

亩，他自己种植了约1亩。

如今，加工企业不再收购娄渡萝卜，

农户们只能自行将萝卜拿到街上去卖，或

者运往瑞安市区、温州等地销售。由于本

地人工成本较高，导致娄渡萝卜价格也相

应偏高，比外地萝卜贵了两三倍，因此销

售量一直较低，市场竞争力逐年下降。此

外，娄渡萝卜的收获期相对较短，仅限于

农历年底前的一个多月时间，加上缺乏加

工厂的收购和冷库等保鲜设施，销售期一

般也只有一个多月时间。紧迫的销售周

期限制了娄渡萝卜的市场拓展，而且由于

其种植过程不易，对气候条件要求较高，

农户们在种植规模上也变得更加谨慎。

黄忠友告诉记者，2024年天气比较

干燥，导致萝卜的生长状况与往年相比存

在显著差距，成果率相对较低。

百年娄渡萝卜的落寞，是多种因素共

同作用的结果。市场竞争的冲击、种植的

困境以及成本与收益的考量，让娄渡萝卜

种植业的发展陷入了重重困难。然而，娄

渡萝卜的独特品质依然值得重视和保

护。未来，或许可以通过政府的扶持、企

业的积极参与以及农户的共同努力，探索

发展特色农产品加工等有效途径，让娄渡

萝卜重新焕发生机。

新瑞安人陈荣旺：

从普工到企业家的
创业征途

■记者蔡佳佳张森

在“来瑞安·心最安”的浓厚营商氛围里，有这样一位逐梦者——新瑞

安人陈荣旺。他，怀揣质朴梦想，以普工身份踏入这片土地，并借力瑞安优

越的创业环境，一路乘风破浪，开启了属于自己的创业征途，从小作坊走向

大厂房，书写着新瑞安人的奋斗传奇，也见证着瑞安如何成为孕育梦想的

摇篮。今天，让我们一起来了解陈荣旺在瑞安创业的故事。
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“讲文明 树新风”公益广告

春运大幕拉开

瑞安动车站
迎来第一波客流高峰

百年娄渡萝卜为何落寞？

■记者蔡自祥叶天成

2025年春运的大幕于昨日正式拉开。春运首日，铁路瑞安站迎来了第一波客流高峰，在外打拼的游子们纷

纷踏上了返乡的旅途。


