
■瑞安市兴民农村保险互助社（国家级试点）诚
聘：核保员、核赔员，要求30岁以下（有经验者放宽

至35岁），学历本科及以上（保险/农业大专可），月

薪 2600 元起，享五险等福利，详情联系孙文豪

13736900733，地址：马屿镇为农中心一楼，招满

即止。
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服务热线：65917777

搬家

家政家政

疏通补漏

■清理化粪池，通下水道、马桶、各种管道，价格低，

15869696136。

■高压清洗，疏通各种管道、阴沟，空调拆装、修、加

液，电话：83685679。

■市政工程疏通，承包学校、小区、酒店、园区等工程

检测、疏通，15869696136。

■清理化粪池、油池，疏通马桶、下水道，清洗阴沟，

83685679。

■疏通补漏：三通疏通马桶及浴缸等，高压疏通管

道、抽粪；空调及水电安装维修等，13388579754。

■瑞安搬家：专业搬家、搬运，货车出租，电话：

83698769，15314828809。

■专业搬家，钟点工服务，专业管道疏通，专业

清 理 化 粪 池 ，专 业 空 调 维 修 ，电 话 ：

13967736316。

■三通家政：瑞安专业管道疏通，专业清理化粪

池 ，专 业 空 调 、水 电 安 装 维 修 等 服 务 ，

13388579754。

■通马桶、修空调，清理化粪池、阴沟，80528826。

■专业疏通：马桶、下水道、阴沟，清理化粪池等服

务，15908332570谭师傅。 ■本地人承接装修工程：含泥水工、木工、油漆工、

水电工等，套房、店面、厂房、办公楼旧房翻新，电

话：13957709501。

装修

■杰立公司劳务服务：要求大专、本科学

历，退伍兵（中专以上），推荐就业，

18857721537。

劳务服务

■二十年专业门窗定制：高清高透纱窗门/金隐门

纱窗、晾衣架、阳台窗、安全钢丝防护网、断桥隔热门

窗（内外开、推拉）、铝合金推拉门窗定制，包售后。

电话/微信：18858783386，黄作社。

门窗定制

遗失

招 聘
遗失瑞安市马屿镇玉丰村股份经济

合 作 社 的 开 户 许 可 证 ，核 准 号 ：

J3339007324101，声明作废。

遗失瑞安市马屿镇团社村股份经济

合作社的温州市农村集体经济组织统一

收据，收据号：04770062、05150892、

04770084、04770083、04770088，声明

作废。
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谢金亮，1975年出生，瑞安安阳双岙村人，现任澄江市雨轩

农业科技有限公司负责人、云南省鞋业商会监事长、昆明市浙

江瑞安商会副会长。20多年前，他赴昆明闯荡，从做鞋子批发

生意起家。事业鼎盛之际，他毅然转型，投身农业种植。历经

柑橘种植的挫折后，他又转战蓝莓产业，在抚仙湖畔建起600多

亩现代化蓝莓种植基地，以科技赋能农业，年产值可观。

■记者夏郑希徐心星

他从飞云江畔出发，一路行至云南昆明。他敢为人先，闯荡商海；功成之时，心系桑梓。他叫谢金亮，一位在云南的土地上，用20年光阴书写别样创业传奇

的瑞安人。从温州的皮鞋到云南的蓝莓，他的人生轨迹，恰如一颗蓝莓的滋味——初尝是奋斗的酸，细品是回甘的甜。

走进谢金亮的蓝莓基地，映入眼帘的不是传统的泥土田园，而是一排排现代化的大棚和错综复杂的管道系统。200多亩的农业园区里，几乎看不到工人。

“我们现在全是科技栽培，水肥一体化种植。”谢金亮站在一排蓝莓树旁，手指着黑色的滴灌管，语气里带着几分自豪，“这一根根管子，就是蓝莓的‘食堂’和

‘水杯’。200多亩地，三四个小时就能完成灌溉，日常管理五六个人就够了。”

谢金亮

跨界转型深耕种植跨界转型深耕种植从鞋匠到蓝莓产业带头人从鞋匠到蓝莓产业带头人

从“脚下皮鞋”到“手中蓝莓”

把“瑞安精神”种在红土地上

扫一扫，看详情

【人物名片】

时间回到20多年前，20岁出头的

谢金亮，像无数敢闯敢拼的瑞安人一

样，背井离乡，来到云南昆明。最初，他

跟着亲戚经营鞋子批发生意。“温州鞋，

那时候在云贵川很有市场。”谢金亮回

忆道，凭借着瑞安人与生俱来的商业嗅

觉和勤奋，他很快独立门户，在热闹的

昆明螺蛳湾商贸城扎下根，做起了自己

的鞋子批发生意。那些年生意顺风顺

水，尤其在2013、2014年前后，他的鞋

业批发生意达到了顶峰。

然而，电商的浪潮席卷而来，传统批

发业受到巨大冲击。居安思危的瑞安

人，血液里总有一种寻找新赛道的冲动。

“总得再找条路走走看。”谢金亮的

目光，投向了那片他从未涉足过的领域

——农业。

这个转折，源于一本书的影响。褚

时健，这位曾经的“烟草大王”，74岁高

龄再创业，在哀牢山种下橙子树的故

事，深深触动了谢金亮。“我是瑞安人，

骨子里就有那种不服输、敢尝试的劲

儿。”怀着这份敬仰，他做了一个大胆的

决定：将鞋子批发生意交给妻子打理，

自己和朋友合伙，在云南新平县开始了

第一次农业种植尝试——种柑橘。

然而，梦想很丰满，现实却很骨

感。第一年，因为品种选择失误，他的

整片果园树苗全部被砍掉重新种植。

他的数百万元投入，几乎打了水漂。

“那个时候压力很大，树砍了，地空

了，钱也没了。”回忆起那段至暗时刻，

谢金亮的眼神依然平静，仿佛在诉说别

人的故事。但他没有退缩，“做事情，一

旦开始，就不能轻易说放弃。失败不可

怕，只有坚持下去，才能找到对的路。”

这份坚持，让他在柑橘地里摸爬滚

打六七年，终于收回成本，也让他真正

叩开了农业的大门。

从一场“爆单”中成长的“蓝莓专家”

真正让他下定决心转战蓝莓，是

一场意外的“爆单”。

彼时，谢金亮的团队为了销售自

家的柑橘，组建了一支小小的直播团

队。柑橘下市后，团队不能闲着，他们

开始尝试直播卖云南当地的蓝莓。

“有一天晚上，直播平台上订单突

然就爆涨了。”谢金亮至今记忆犹新，

“一个晚上卖了五六十万元蓝莓，但我

们根本发不出货。平台规定48小时

内发货，我们拖了十来天，被罚了好几

万。”

这次罚款，让他看到了蓝莓背后

巨大的市场需求和供应链的缺口。“既

然这么缺货，为什么我们不自己种？”

说干就干。2022年，谢金亮来到

拥有“抚仙湖”天然优势的澄江市。这

里海拔适宜、空气湿润、水质优良，是

蓝莓生长的“黄金地带”。“云南蓝莓看

澄江”，这句俗语让他确信，自己找对

了地方。尽管这里的土地租金是周边

地区的3到6倍，高达每亩6000元，但

他依然毫不犹豫地投入了第一期200

多亩农业基地的建设。

然而，种植蓝莓远比他想象中复

杂。从选苗、配肥到温湿度控制，每一

个环节都是技术活。“第一年我不懂蓝

莓种植技术，买了一批劣质苗，果子结

得少，又吃了大亏。”谢金亮说。

这一次，他不再单打独斗。他深

知，农业需要敬畏，更需要专业。他四

处拜访农业专家，与专业的技术团队

合作，从零学起。如今，他的基地里，

到处是科技的影子：水肥一体化系统

精准滴灌，雾化系统自动喷洒……通

过这套系统，只需几个人就能在三四

个小时内完成200多亩基地的灌溉工

作，大大提高了效率，节省了人力成

本。

在施肥管理方面，谢金亮更是精

益求精。他聘请了专业的技术团队，

根据蓝莓的生长需求，精确控制每天

的施肥量和施肥次数。基地里配备了

先进的水肥系统，有ABCD等多种有

机肥料，通过电脑板控制，按照科学的

比例分配，精准地输送到每一株蓝莓

植株。同时，为了减少对土地的污染，

基地还采用了废叶回收和废水循环利

用系统，实现了资源的可持续利用。

除了栽培和施肥，蓝莓的采摘环

节也十分讲究。为了保证蓝莓的品质

和口感，基地雇佣了当地的

农户进行采摘，采摘时

要求佩戴手套，减

少 对 蓝 莓 的 污

染。谢金亮自

豪地说：“我们

的蓝莓采下来

后，基本上用清

水冲洗一下就

可以直接吃了。”而且，基地还注重蓝

莓的新鲜度和保鲜时间，通过观察蓝

莓上的花粉多少来判断其新鲜程度，

确保消费者能够品尝到最新鲜、最美

味的蓝莓。

“技术可能只占 30%，管理占

70%。”谢金亮说，每天施什么肥、浇多

少水，都要根据天气和蓝莓生长周期

精确计算，这是一套极其复杂的系

统。从一窍不通到如数家珍，谢金亮

用一次次试错，硬生生把自己从一个

“鞋匠”逼成了“蓝莓专家”。

在澄江，谢金亮的200多亩蓝莓基地只是

他的种植版图一个边角。距此一两公里外，

二期400多亩的蓝莓基地正在紧锣密鼓地建

设中。一期投入近2000万元，亩产一吨多，

虽然第一年因各种原因只收回五六成成本，

但他对未来充满信心。

“现在还是蓝莓红利期，但过两年就会进

入稳定期。到时候，拼的就是品质和口感。”他

的花香蓝莓，主打“九分甜一分酸”，在市场上

很受欢迎。销售渠道也早已打通：一边是与抖

音、小红书平台上的头部达人合作直播带货，

另一边是直供沃尔玛、家乐福等大型商超。

产业做大了，他也成了当地政府的“座上

宾”。他的蓝莓基地为当地创造了大量的就

业岗位。采摘旺季时，每天需要一两百名工

人，每人每天能赚130元至200元。“当地政府

很支持，因为蓝莓在澄江已经形成了一个完

整的产业链，我们种植蓝莓只是其中的一

环。”谢金亮说。

从温州皮鞋的批发商，到云南新平的柑

橘种植户，再到澄江的“蓝莓王”，谢金亮身份

的每一次转变，都带着鲜明的“瑞安印

记”——敢为天下先，吃苦耐劳，善于抱团。

“瑞安人嘛，走到哪里都想着闯一闯。”他

说，无论是在昆明各个县城开超市的老乡，还

是瑞安商会这个“娘家”，都给了他无形的力

量和资源，“商会就像一个平台，大家资源共

享，互相帮助。而且我是党员，经常参与一些

云南当地的公益活动，这是我们瑞安人的一

份责任。”

尽管在云南扎根20多年，事业有成，但谢

金亮的心底，始终有一根线，牵着几千里外的

瑞安。

“前些年，我一年只能回一次家，所以那种

思乡的感觉特别强烈。”他说，每次回家，都能

看到瑞安翻天覆地的变化，高楼林立，街道整

洁。“跟我们当年外出闯荡时，完全不一样了。”

他最想念的，是家乡的母亲，是那个生养

他的小村庄。即便现在交通便利，可以随时

回家，但那份根植于心的家乡情怀，他从未改

变。

“以后老了，肯定是要回去的。”望着眼前

这片他亲手打造的蓝莓基地，谢金亮语气笃

定，“可能再过几年退休了，我就回瑞安，那里

才是家。”

在抚仙湖畔的阳光下，谢金亮的蓝莓大

棚熠熠生辉。一颗颗裹着白色果粉、如绿宝

石般的蓝莓，正迎来又一个丰收季。而他，这

位从飞云江畔走来的瑞安汉子，也像一颗种

子，在异乡的红土地上，顽强生长，开花结果，

用自己的方式，诠释着“天下瑞安人”的奋斗

与乡愁。

操控现代化种植系统操控现代化种植系统

指导工人采摘指导工人采摘


