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潘贻付，瑞安上望人，现任云南滇威新能源科技集团有限公司总经理、昆明市浙

江瑞安商会监事长及执行会长、昆明温州总商会常务副会长。他深耕西南市场三十

余载，从汽配贸易成功跨界新能源产业，带领企业成长为国家级高新技术企业、省级

专精特新中小企业。他始终坚守“诚信经营、品质为本、合作共赢”的理念，以实际行

动弘扬瑞商精神，成为联结滇浙两地经贸合作与乡情纽带的重要人物。

■记者项颖

“从汽配贸易转战新能源市场，潘贻付闯出了一条新路。”在滇浙商界与新能源行业，这句话广为

流传，生动勾勒出瑞商潘贻付跨领域的创业轨迹，更彰显了瑞商“敢为人先、实干守信”的精神内核。

这位从瑞安走出的企业家，在西南大地深耕三十余年，从汽配贸易起步，最终成为云南新能源领域的

领军者之一，以坚韧、远见和担当，书写了新时代瑞商逐梦的传奇。

潘贻付，现任云南滇威新能源科技集团有限公司总经理，并担任昆明市浙江瑞安商会监事长、执

行会长及昆明温州总商会常务副会长。作为西南新能源产业的领军人物，他始终秉持诚信底色，创业

期间即使连续三年零营收，也绝不降低产品品质；他眼光敏锐、敢于开拓，在云南尚属空白的新能源

市场精准捕捉太阳能产业机遇；他注重协作共赢，倡导“同行亦是客户”的开放理念，推动行业资源整

合，逐步构建起覆盖全产业链的新能源生态。

潘贻付

汽配贸易跨界新能源匠人铸造行业新标杆

扫一扫，看详情

【人物名片】
一间铁皮铺，点燃创业星火

潘贻付的创业基因，深深根植于

瑞安这片民营经济热土。年少时目睹

乡亲走南闯北经商的身影，让他很早

就立志“出去闯一番天地”。

25岁之前，潘贻付在全国各地收

购二手柴油发电机回乡售卖，这段走

南闯北的经历不仅积累了丰富的市场

经验，也磨砺出敏锐的商业嗅觉。

1994年，25岁的他下定决心出去闯一

闯，在家人支持下筹措数十万元资金，

与妻子一同奔赴云南昆明，依托亲属

在贵州汽配行业的资源与经验，他在

云南省汽配城租下一间铁皮铺面，正

式投身汽配贸易。

当时的昆明汽配市场竞争已十分

激烈，他的铺面狭小简陋，夫妻二人既

当销售员又兼仓库管理员，为打开市

场，潘贻付白天接待客户、拓展渠道，

晚上清点货物、钻研产品知识，经常忙

碌至深夜。

“那段日子确实辛苦，但每一笔订

单、每一位客户的信任，都让我更有前

行的动力。”凭借诚信经营与敏锐判

断，创业首年他便实现超百万元营收，

在陌生的西南市场站稳了脚跟。

此后十余年，潘贻付与妻子深耕

汽配行业，稳步积累资本与资源，

2005年时已握有超千万元资金，为后

来的跨领域转型奠定了基础。

一次偶然机遇，彻底改变了他的

事业轨迹。当时，一位友人的兄长吴

存春在北京从事编织袋行业，因敏锐

察觉到新能源产业前景，专程赴云南

考察太阳能真空管市场，潘贻付陪同

考察，历时一个月驱车走遍云南各地。

“云南光照资源充沛，但当时太阳

能真空管市场几乎一片空白，我们都

觉得行业发展空间巨大。”潘贻付说，

他与吴存春两人一拍即合，最终决定

在大理鹤庆县选址建厂，成立大理星

球科技开发有限公司（以下简称“大理

星球科技”），正式跨入新能源领域。

“当时不少人劝我不要冒险跨领

域，但我坚信这是一条值得坚持的好

赛道。”凭借多年汽配销售经验，潘贻

付扛起了销售重任，与吴存春分工协

作、默契配合，开启了长达二十年紧密

无间的合作。

创业初期，市场对太阳能真空管

认知不足，产品推广异常艰难。为打

开销路，潘贻付决定采取“免费试用，

效果不好不收钱”的策略，挨家挨户上

门推广，这一坚持就是整整三年。

一场罕见大雪，赢来市场转机

21 世纪初的新能源市场仍处培

育期，消费者信任度低、市场接受慢，

企业承受着巨大压力。三年间大理

星球科技几乎“颗粒无收”，每年还需

投入大量资金维持生产与推广，经营

举步维艰。但潘贻付与吴存春始终

坚信太阳能产业符合时代趋势，从未

动摇决心。

2007 年，在企业濒临困境之际，

大理鹤庆县政府“贴心”为企业提供

3000万元融资支持，潘贻付也果断追

加投资。

“很感谢我的妻子，她一直是我创

业路上最坚实的后盾，那些年我转战

新赛道，她一直坚守汽配本业。她常

说，就算新能源公司经营失败，我们

还有退路。”潘贻付坦言，妻子给的这

份底气让他能心无旁骛地坚持太阳

能真空管的品质管理，从不降低生产

标准，即便在最为困难的时期，他仍

将瑞商“精工细作”的理念贯穿生产

全程，对太阳能真空管的质量把控近

乎严苛。从原材料采购、生产工艺到

成品检测，每一环节均执行高于行业

标准的内控要求，不合格产品绝不出

厂。他常强调：“产品是企业的脸面，

更是对客户的承诺。品质招牌砸了，

就等于砸了自己的饭碗。”

转机出现在2008年，云南一场罕

见大雪导致交通中断，广东等地采购

的太阳能真空管无法进入，市场供应

骤紧。一夜间，大理星球科技的产品

成为“抢手货”，前来采购的顾客络绎

不绝，潘贻付抓住机遇，清空太阳能

真空管的全部库存，当年销售额突破

3000万元。

这场大雪不仅让企业首次实现盈

利，更让企业产品的高品质与实用性

获得市场广泛认可。2009年起，大量

下游企业主动上门采购，大理星球科

技从此步入稳定发展轨道。

值得一提的是，企业主打产品全

玻璃真空集热管（物理管），凭借双层

玻璃真空结构、高效集热性能与超强

稳定性，如今已成为行业标杆。据

悉，2005年生产销售的第一根真空管

至今仍在正常运行，潘贻付用持久品

质诠释了“瑞商制造”的可靠内涵。

“我们的真空管能有效阻断热传

导与对流热损失，即使在低日照条件

下仍能保持良好性能，

单管故障不影响

系统整体运

行，因此成为大型热水项目的优选用

材。”潘贻付说。

在太阳能真空管领域站稳脚跟

后，潘贻付没有放缓发展脚步，2009

年立即着手布局产业链延伸。他与

吴存春商量后，共同投资在昆明建设

122亩新厂房，组建完整生产线，成立

云南滇威新能源科技集团有限公司

（以下简称“滇威新能源”）。

经过十几年发展，如今，滇威新能

源已发展为国家级高新技术企业、云

南省专精特新中小企业，产品矩阵涵

盖太阳能真空管、路灯、光伏发电系

统、太阳能热水器等多元化品类。近

年来，公司独家拓展充电桩业务，推

出的 160kw 双枪充电桩定价 2.5 万

元，兼具高效快充与高性价比，适配

98%以上新能源车型，现累计销售额

已突破3000万元。

在市场化与全球化浪潮中，独行难以致

远，潘贻付深谙此道，因此他在强化企业内

部产业链的同时，更着力构建开放共赢的协

作网络，不断拓宽企业发展格局。

在渠道策略上，滇威新能源走出一条“差

异化共赢”之路。潘贻付秉持“同行也是客

户”的开放思维，打破行业壁垒，促进资源互

通。通过与上下游企业的亲密合作，滇威新

能源逐渐成长为云南省新能源行业少数具备

完整产业链的产品与解决方案提供商，已实

现设计、研发、生产、销售、安装及售后一体

化服务，形成“一站式采购”的竞争优势，凭

借差异化产品布局在新能源赛道稳步前行。

“合作不是简单叠加，而是优势互补、共

同成长，与客户是如此，与合作伙伴亦是如

此！”潘贻付说，随着企业发展，不少客户成

为了合作伙伴，而在与吴存春长达二十年的

合作中，两人始终恪守“诚信为本、分工协

作”原则，实现了长期稳定、无分歧的默契配

合。这种互信共赢的模式，不仅助力企业度

过初创艰难期，更成为持续发展的重要支

撑。

同时，潘贻付还积极参与商会活动，依托

商会平台，搭建滇浙两地经贸协作桥梁。

2022年 11月，在昆明市浙江瑞安商会换届

大会上，他凭借行业声誉与号召力，当选监

事长、执行会长，并兼任昆明温州总商会常

务副会长。身兼多职的他，认真履行“监督

会务、服务会员、凝聚乡情”的职责，成为联

结在昆明瑞安籍企业家与温州商帮的核心人

物之一。

任职期间，潘贻付积极推动商会内外联

动：对内组织会员企业交流经验、共享资源，

助力商会年轻企业家成长；对外主动对接滇

浙两地政府及兄弟商会，深化区域经贸合

作，持续提升瑞安商帮在西南地区的影响

力，以实际行动践行“团结、服务、共赢”的办

会宗旨。

目前，滇威新能源的产品已从云南走向

全世界，远销至墨西哥、越南等海外市场，以

及浙江、广东、广西、山东、西藏等国内市

场。公司于2025年正式启动海外市场拓展，

开启全球化布局新征程。潘贻付用实践证

明，瑞安企业既能扎根一方，也能放眼世界，

通过坚守品质、开放合作，同样能在国际舞

台占据一席之地。

“这是一批送给昆明山区学校的照明路

灯！”在滇威新能源厂区的空地上，工人正在

对一批路灯进行打包、装车。据悉，得知某山

区学校周边没有路灯，夜晚教师与孩子不敢

外出，潘贻付立马行动，捐赠路灯，为点亮山

区的道路尽微薄之力。

这种行动对潘贻付来说是常态，除了企

业家与商会带头人的身份，潘贻付始终不忘

来时路，以实际行动回馈家乡、第二故乡，奉

献社会，诠释新时代瑞商的责任担当。

在商会工作中，潘贻付牵头组织会员参

与公益事业，无论是助学兴教、扶弱济困，还

是赈灾救援，总能看到他与商会同仁的身

影。他坚信：“做人须为自身担当，做企业须

为员工担当，任商会职务，则须为商帮群体、

为社会担当。”这份担当精神感染着身边众多

企业家，也让瑞安商帮的形象在西南大地愈

加鲜明。

“在外拼搏越久，对家乡的牵挂越深。瑞

安是我的根，无论走多远，都不能忘本。”潘贻

付始终关注家乡发展，积极为瑞安与云南的

产业对接牵线搭桥，既助力更多瑞安企业开

拓西南市场，也努力将云南的优质资源引入

故乡。他常说，瑞商的成功离不开家乡的培

育，回馈桑梓、助力家乡发展是义不容辞的责

任。

从瑞安乡土的一粒创业种子，到西南新

能源领域的行业标杆；从只身闯昆明的创业

者，到联结滇浙的商会桥梁，潘贻付的奋斗历

程，正是瑞商“走出去、扎下根、强起来”的生

动写照。他秉承瑞安商脉的基因，在西南大

地深耕新能源产业，以坚韧与远见筑牢企业

根基，以责任与担当凝聚力量。

如今，潘贻付正带领滇威新能源向全球

化市场稳步迈进，同时以商会为纽带，推动更

多瑞商在西南大地落地生根。他说，未来将

继续践行“诚信走天下、创新赢未来”的瑞商

理念，在新能源赛道持续深耕，在滇浙经贸协

作中积极作为，续写瑞安商帮跨越发展的崭

新篇章。

一腔共赢心，布局全球市场

一颗桑梓心，彰显瑞商本色

下车间指导工人生产

在昆明市浙江瑞安商会举行的会议上发言


