
地址：浙江省瑞安市安阳街道万松东路 218 号 邮编：325299 电话：（0577）总编办：65816333 发行部：65836178 广告部：65917777 广告发布登记证：3303812017001B 全年订价：258 元 印刷：温州浙报文化有限公司

天下瑞安人天下瑞安人4 2026年5月21日 ▏星期四 ▏责任编辑 陈异俗 ▏编辑 黄宗楷

蔡克修，1981年出生，陶山荆谷人，福建省温州商会会长、漳州市温州商会会长、福建平和

旅游协会会长、福建鑫晟旺工贸有限公司董事长、福建兰茶王谷茶叶有限公司董事长、福建茶

王谷企业管理有限公司董事长、平和县亿佳木业有限公司董事长、平和全域旅游服务中心有

限公司董事长。

■记者潘虹

从瑞安陶山的农家子弟，到执掌数亿元产值的实业家；从怀揣5万元借款南下闯荡，到布局木业、茶

叶、旅游、酒店、产业园、新能源等多元版图；从扎根福建兴业，到携项目集群回归家乡……25载风雨兼

程，福建省温州商会会长、漳州市温州商会会长蔡克修，以“四千精神”为帆，在异乡闯出一片天地。

一直以来，蔡克修的公司会议室墙上，都挂着一幅字，上书“不怕天下难，敢为天下先”。这也是他

的行事信条，他说：“瑞安人闯天下，靠的就是这种精神。”

蔡克修

敢为天下先敢为天下先 跨界构建数亿元实业版图跨界构建数亿元实业版图

5万元借款开启创业之路

一个提议开启木业佳话

门外汉勇闯新式茶饮

瑞安“走出去”的25年，从白手起家到跨

界转型，从开拓国内市场到布局海外，蔡克修

历经创业艰辛，“吃尽千辛万苦”，却始终心系

家乡。创业有成后，他逐渐把福建优势资源、

产业模式带回家乡，助力温州乡村振兴与经济

发展。

2024年5月，他在泰顺县彭溪镇布局栀

子花茶产业链，收购当地栀子花和绿茶茶胚进

行加工。这条栀子花茶产业链，年产600吨，

有力带动当地花农和茶农增收。

2025年2月，在全国各地温州商会年会

上，蔡克修主导的全国茶叶总部大楼项目正式

签约。该项目位于温州龙湾，商务办公区与茶

王谷开元酒店同步推进。1.9万多平方米用作

商务办公区域，建设全国茶叶总部大楼，目前

已建设完成，处于装修招商阶段；1.5万平方米

用作茶王谷开元酒店建设，目前酒店主体已完

工，处于装修阶段。他的计划很清晰：打造辐

射全国的茶叶商贸枢纽，把全国茶叶品牌“引

进来”，再通过温州“走出去”，让闽茶与全国好

茶通过温州走向更广阔市场。

蔡克修的跨界探索仍在继续。2025年，

他又把目光投向了新能源领域，

牵头推进的新能源AI智

慧路灯项目，目前该项目

已在福建试水成功。这

次跨界，来源于蔡克修的

“新农人”情怀。他说，自己出身农村，对农民

怀有深深的感情，“农民习惯早起，日出前摸黑

劳作不安全；农村村与村之间，一些地方往往

没有路灯，这一段‘黑路’，也给早起、夜归的农

民带来安全隐患。新能源AI智慧路灯项目，

则可以有效解决这一问题。”

“如果家乡需要，我愿意把项目总部落地

瑞安，以家乡为支点，推向全国，为山区、海岛

解决路灯盲区问题。”蔡克修给记者算了一笔

账，该项目采用太阳能、风能发电加储能模式，

可以免费为政府安装、维护路灯，免电费使用，

既解决山区、农村夜间照明盲区问题，又能节

约财政支出、带来收益，为“天瑞地安・智造商

港”建设点亮“一盏灯”。

作为福建省温州商会会长，蔡克修不仅自

身创业兴业，更积极搭建平台。他联动福建

11家温州商会开展产业对接，成立项目、海

外、产融三个专委会，推动产业合作、人才交流

和企业出海；响应温州“家园计划”，引导项目、

资金、人才、技术回归。他说，他自己“吃尽千

辛万苦”之后，更要让家里人过上好日子。

蔡克修的故事，是千千万万瑞商“走出去、

又走回来”的缩影。25年创业路，他以实

干生动诠释了“不怕天下难，敢为天下

先”的底气。“走出去，不是为了走

出去，而是为了有一天能更好地走

回来。”对蔡克修而言，前路依旧宽

广，征程仍在继续。

2001年，高中毕业的蔡克修放弃

了已到手的大学录取通知书，怀揣着5

万元借款和对未来的憧憬，前往福建漳

州，开启创业之路。

和许多在外闯荡的温州人一样，他

从代理温州鞋服品牌起步，租门面、跑

市场、拓客源，一步一个脚印，把温州鞋

服的品质与口碑一点点扎进闽南市场。

但蔡克修内心并不满足于简单的

“搬货卖货”。闲暇时，他总在思索：漳州

资源富集、市场广阔，如何推动当地资源

与温州的优势产业深度嫁接？这个念

头像一颗种子埋进了土里，一等就是好

几年。2011年，种子“破土”了，一次偶

然为温州老乡引路的经历，成为他转型

木业的起点。他感慨，从瑞安到漳州，

“走遍千山万水”，创业的机会从来不在

空想里，而在脚踏实地的每一步行动中。

2011年前后，漳州作为全国建筑

模板主要产地之一，吸引了众多温州建

筑企业前来采购。因不熟悉当地市场

情况，一批温州建筑企业找到时任漳州

市温州商会副会长的蔡克修，希望老乡

帮忙引路对接市场。

在一次次建筑模板陪同考察、沟通

供需、讲解行情的过程中，蔡克修敏锐

发现商机：温州企业建筑模板的需求量

非常大，一年采购量有几十万片，而建

筑模板生产工艺并不复杂。“不如我来

办厂，给你们供货。”蔡克修的提议得到

了温州老乡的一致认可，“把生意交给

瑞安人做，更放心！”老乡们说。

这句提议，背后是无数次沟通协

调、多方对接、诚意争取。靠着温州老

乡之间的信任与互助，靠着不厌其烦地

牵线搭桥，蔡克修迈出跨界的第一步。

2013年，他在漳州创办亿佳木业，万洋

集团、鸿厦建设等温州企业成为他的首

批客户。凭借诚信经营与敢闯敢干，亿

佳木业迅速壮大，建筑模板日产量从最

初的2000片增至如今的3.5万片，产品

辐射全国乃至海外，并在印尼、津巴布

韦、沙特等国建立海外仓，把瑞安人“敢

闯敢拼”的精神带到全球。

“瑞安人做生意，敢拍胸脯，更重信

誉。”蔡克修以“说尽千言万语”的耐心

与真诚，搭起了合作共赢的桥梁，成功

实现了第一次跨界创业。

亿佳木业的生意稳了，但蔡克修的

“拼劲”并未止步。2021年，他再次跨

界，进军茶产业。他在盛产蜜柚和白芽

奇兰茶的漳州平和县，拿下3600亩山

地，其中生态茶园1200亩，创办了福建

兰茶王谷茶叶有限公司。

身边不少人不解，一个经营鞋服、

木业出身的人，为何要闯入竞争激烈的

茶赛道？起步之初，蔡克修坦言自己是

“茶门外汉”，“公司运营一段时间后，我

们发现传统茶叶的市场占有率已经接

近饱和，‘茶王谷’想在传统茶叶领域出

圈，难度很大。”一时间，久经商场的蔡

克修也犯难了。

如何破局？如何做大做强茶产

业？蔡克修坚信，没有走不通的路，只

有想不出的办法。峰回路转，他接触到

新式茶饮，他想，是否可以打开新式茶

饮这扇窗？

经过一番寻觅，蔡克修找到安徽农

业大学一名

深耕新式茶

饮 的 教 授 。

“全力进军新

式茶饮这个

细分赛道，培

育 国 货 潮

品。”在专家

指点下，他的思路豁然开朗，很快便找

到了“茶王谷”的发展路径：一方面，为

国内奶茶饮品企业、咖啡品牌店供应原

材料；另一方面，成立奶茶品牌店，围绕

柚香奇兰特制招牌奶茶。

找准赛道后，“茶王谷”开启奔跑模

式，先后开发出柚香花茶、栀子花茶、茉

莉花茶、桂花茶等20多款新产品，成为

国内多家头部奶茶、咖啡、饮料品牌的

长期供应商；参与制定柚子花地方食品

安全标准；2024年通过欧盟629项检

测，成为漳州唯一一家达到这一标准的

茶企。除了做供应链，蔡克修还投资

3600万元，在平和县打造集茶文化馆、

文创园、观光工厂、全茶宴餐厅、茶文化

教育研学基地等项目为一体的全域旅

游集散服务中心，构建了从茶叶种植、

加工到销售、茶旅融合的全产业链。如

今，“茶王谷”年生产约600吨柚子花

茶，成长为福建省龙头企业，也是全国

柚子花茶产量最大的企业之一。

从鞋服到木业，再到茶叶，隔行如

隔山。可蔡克修用行动证明了另一句

话：不会做的事，学就是了；没有的路，

走就是了，他用行动诠释了“想尽千方

百计”的创业智慧。扫一扫，看详情

初心不改反哺家乡发展
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