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本报讯（记者 陈丹丹）眼下正是滨海

花椰菜的“农闲期”，但瑞安市百慧农业开

发有限公司的烘干车间里，却是一派热火

朝天的忙碌景象：工人们有条不紊地进行

手工分拣，一批批刚从烘房出来的脱水花

椰菜散发着清香，正等待着被精美包装、

打上品牌标签，送往全国各地。

“新鲜花椰菜在这里经清洗、切分、漂

烫、冷却、烘干等一系列工序后，就变成了

可以全年错峰销售的脱水花椰菜，身价倍

增。”瑞安市农民专业合作社联合会理事

长、瑞安市百慧农业开发有限公

司总经理胡允祝告诉记者，这

华丽的蜕变，不仅延长了产

业链供给周期，还有效解

决了新鲜蔬菜储藏难的

痛点，让传统农业在技

术的赋能下，实现标准

化与规模化的升级。

据悉，花椰菜是滨海

都市田园当之无愧的主

角。然而，长期以来，“丰产

不丰收”的困局困扰着当地菜

农。胡允祝介绍，过去，花椰菜销

售几乎完全依赖生鲜市场，价格波动

大。遇上丰收大年，供大于求，田头收购

价跌至谷底，连成本都无法覆盖，菜农辛

劳一季却空手而归。

如何让优质的农产品走出价格战的

泥潭？长期从事农业生产服务工作的胡

允祝一直在思考这个问题。经过多方考

察与深入的市场调研，他先后投入60多

万元，建冷库、买设备，在高楼镇搭建起一

条花椰菜深加工的全产业链。

花椰菜季节性极强，到四月初就基本

结束采收。今年上半年，胡允祝从滨海都

市田园多次批量收购花椰菜。滨海花椰

菜品质有保障，他收得放心。同时，无论

是上市旺季还是采收尾期，兜底收购让菜

农不再为销路发愁。

“在所有脱水蔬菜品类中，花椰菜是

最难‘伺候’的。前期我们也亏了好几万

元，后来请教了省里专家，不断试错，才换

来了现在色泽稳定、口味纯正的好品质。”

说起制作脱水花椰菜的秘诀，胡允祝如数

家珍，温度的高低、湿度的大小、冷却时间

的长短，任何一个参数的细微偏差，成品

就会立刻“变脸”，前功尽弃。

胡允祝介绍，与市面上常见的冻干产

品不同，他们生产脱水花椰菜全凭烘干，

香味更浓郁，泡发率也更高。他举例说，

市场上的冻干产品，1公斤可能只能烧8

盘菜，而他们的可以烧15盘到16盘，性

价比非常突出。高品质的背后，是不计成

本——每产出1公斤脱水花椰菜，需消耗

26.8公斤新鲜花椰菜，且加工中工人会

手工切除所有老根茎，只保留最鲜嫩的

花球部分，损耗率超过三成，只为保证最

佳口感。

值得一提的是，这道“精细切分”工序

无法被机器替代，全靠手工完成。目前车

间长期雇用10多名本地村民，采用“按斤

计酬”的灵活用工方式，每人日收入达一

两百元。“农忙下地，农闲切菜，不误农活

还多一份收入。”当地村民李阿婆对此赞

不绝口。

在销售模式上，胡允祝采取线上线下

“两条腿”走路。线下，他化身推销员，带

着样品走进各大农产品展销会；线上，他

借助助农直播、电商平台，持续拓宽市场，

助力脱水蔬菜产业做大做强。

从“靠天吃饭”到“全年供应”，从“单

一种植”到“全产业链”，花椰菜的华丽转

身，折射出瑞安农产品深加工的生动实

践。正如胡允祝所言：“乡村振兴，关键在

产业振兴。我们不仅要让田间的好产品

不愁卖，更要让它们通过深加工，走向更

广阔的天地。”

深加工开辟产业发展新路径

滨海花椰菜错峰销售身价倍增

水果牛奶玉米上市走俏

滨海盐碱地里“长”出富民新产业

莘塍大棚西瓜抢先上市
“甜蜜经济”助农增收

本报讯（记者 陈丹丹 蔡伟）“来来来，

掰下来尝尝，直接就能吃！”近日，在瑞安

滨海都市田园夏阳生态农场的玉米种植

基地里，农场负责人肖权国随手掰下一根

刚成熟的水果牛奶玉米递给前来采摘的

游客。剥开翠绿苞叶，奶白色玉米粒晶莹

饱满，轻轻一咬，清甜的汁水瞬间在口中

迸发，淡淡的奶香萦绕舌尖，独特的口感

让游客直呼新奇。

据悉，夏阳生态农场是滨海都市田园

内唯一的水果牛奶玉米试种基地。眼下，

这片盐碱地里种出的水果牛奶玉米迎来

采收旺季，成为本地夏日特色农产品的

“新晋网红”。

走进连片的玉米地，只见胸口高的植

株整齐排布，沉甸甸的玉米棒立于秆间，

长势喜人。据介绍，水果牛奶玉米是近年

来市面上备受欢迎的玉米新品种，不同于

只能蒸煮的传统玉米，这款玉米吃法多

样，不仅可生食，还能榨汁或搭配牛奶冷

冻制作玉米冰激淋，花式吃法牢牢抓住了

年轻人与小朋友的味蕾。

今年4月底，该农场分两批种植20余

亩水果牛奶玉米，首批玉米在端午节前上

市，如今第二批玉米也陆续进入成熟采摘

期。采访当天，肖权国和农场工作人员穿梭

在玉米地里，忙着采摘成熟的玉米，将玉米

简单处理后就打包装车。他告诉记者，和普

通玉米按斤售卖不同，这款特色玉米按穗定

价，单穗售价5元，6穗一箱，每箱25元，目

前主要通过本地社区团购销售，每天能卖

200多箱，都是现摘现发、新鲜直达。

据了解，这批玉米的种子是从温州市

农业科学研究院引入的，在农场经过20

余天集中育苗，待幼苗长势稳定后移栽至

滨海盐碱地里。“这种玉米的糖度能达到

16度，比一般西瓜还甜。这种脆甜源于

胚乳中天然水溶性多糖含量高、淀粉含量

低。”肖权国介绍，这款玉米的纤维素含量

也比普通玉米更高，能促进肠胃蠕动，饱

腹感很强。此外，滨海都市田园独特的盐

碱地成就了它的独特风味——长出来的

玉米颗粒更饱满、口感更甘甜脆爽。

今年是肖权国种植水果牛奶玉米的

第三年。去年，他小规模试种了13亩，销

售额便达到7万多元，市场反响远超预

期，坚定了他扩大种植的信心。谈及经营

变化，他感触很深：“以前没有包装，就散

装着卖，现在我们有了自己的‘瑞夏阳’商

标，申请了绿色食品认证，每一个包装都

打上自己的品牌标识，辨识度持续提升。”

今年，水果牛奶玉米的上市走俏让肖权国

底气更足了，他表示，如果销路持续向好，

明年计划进一步扩大种植面积。

今年，夏阳生态农场还建起了占地约

500平方米的冷库，为产品保鲜和物流配

送提供了坚实保障。“现在本地销路稳定，

但市场空间还能再拓宽。”谈及未来规划，

肖权国充满期待，下一步农场计划搭上电

商快车，让滨海盐碱地产出的水果牛奶玉

米销往全国各地。

依托良种引进、品牌打造、产销配套，

滨海盐碱地里“长”出富民新产业。近年

来，莘塍街道持续深挖滨海都市田园盐碱

地农业潜力，持续引进高附加值特色果蔬

品种，以科研技术为支撑，完善冷库仓储、

分拣包装等配套基础设施，打通从田间到

餐桌的产销链路，引导农户走“小而精、特

色化、品牌化”种植道路，让盐碱地真正变

成农民的“增收田”。

■记者 陈丹丹 蔡伟

仲夏时节，瓜果飘香。眼下，莘塍街道滨海都市田园的大棚西瓜已抢先

上市，正值销售旺季，成为当地瓜农增收致富的“甜蜜经济”。

6月22日下午，记者走进滨海都市田园，看到西瓜大棚内瓜农蔡冷双正

趁着晴好天气抓紧采摘、转运、分装。一个个饱满圆润的西瓜被运送至周边

大型农贸市场批发销售。路边摊位上，带着新鲜瓜蒂的西瓜整齐码放，吸引

不少途经游客和本地市民停车选购。

“今年的大棚西瓜整体长势不错，6

月初开始对外售卖，现在每公斤4元，每

天采摘量达1000公斤。”蔡冷双在滨海都

市田园种了20多年地，今年他种植了70

余亩大棚西瓜。凭借过硬的品质，西瓜一

上市就成了市场的“宠儿”。“我们种的是

‘美都’西瓜，上市早、甜度高、汁水多，瓜

圆皮亮，肉厚脆甜，市场口碑特别好，现

在都不够卖。”他顺手托起一个西瓜介

绍。

蔡冷双告诉记者，他的瓜地里现有温

棚48座，每座长40米、宽7米，大棚种植就

像是给西瓜盖了一座“小楼房”，不仅实现

了西瓜提前上市，还能有效抵御低温、暴雨

等极端天气，降低自然灾害对西瓜生长的

影响，大大提高西瓜的成活率和产量。同

时，大棚内的环境相对封闭，减少了病虫害

的传播，种出的西瓜更加绿色健康。

西瓜也讲究“优生优育”。自瓜苗种

下后，瓜农就需全程采用精细化科学管护

模式，悉心照料瓜苗生长。“和露天西瓜

不同，大棚种植需要人工辅助授粉，这可

是门技术活，耗时耗力，加上我们不催

熟、不早采，一季只种一茬，生长周期长

达两个多月，这样结出来的瓜才会又圆又

大。”蔡冷双说，除了“美都”西瓜，他的大

棚里还试种了黄瓤西瓜，目前每公斤售价

6元，皮薄肉脆、口感沙甜，在市场上颇受

欢迎。

在大棚西瓜抢先上市的同时，露天西

瓜也长势喜人。走进滨海都市田园的田

间地头，翠绿瓜藤间满是碗口大小、圆实

饱满的西瓜，预示着又一年丰收在望。据

悉，预计20天后，露天西瓜也将陆续上

市，与大棚西瓜形成梯次接续供应的良性

格局。

莘塍街道依托滨海十万亩瓜菜基地

的条台田地貌，孕育出了高甜多汁的优质

西瓜，其中“8424”品种果肉脆嫩，“美都”

品种高产稳收，广受市场欢迎。经过多年

发展，莘塍西瓜已构建起一张高效畅通的

销售网络，主要通过合作社销往温州本地

及广东、北京、上海等全国市场，成为带

动农户增收的“致富瓜”。

“独特的水上西瓜运输方式，不仅降

低了运输成本，还形成了独具特色的‘水

上瓜市’景观。”瑞安市滨海花椰菜产业

农合联理事长肖权国介绍，等到西瓜大规

模上市，瓜农采收西瓜后，驾船沿着纵横

交错的河网，从四面八方汇集到合作社的

交易码头进行销售，每天有200多艘船只

往来，非常壮观。

今年，滨海都市田园的西瓜种植面积

稳中有升，同步推行大棚、露天两种种植

模式，确保整个夏季都有西瓜持续供应。

肖权国表示，梯次栽种、错峰上市的模

式，既能规避集中上市引发的低价竞争，

也能稳定西瓜收益，拉长销售周期，保障

村民收入，持续提升产业整体效益。

“除错峰种植外，我们还借助一年一

度的西瓜节、线上直播带货、拓展商超合

作渠道等多元举措拓宽销路，擦亮莘塍西

瓜地域品牌，带动更多农户增收致富。”

肖权国说。


